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正確に分析ができるツールがなければ経営者から
の質問は「今月の売上どう？」といった抽象的な質
問になってしまいます。
そして「まぁまぁじゃないでしょうか」「悪くはないと
思いますよ」と更に抽象的な答えとなって返ってき
ます。
これでは、これからの技工所経営はより困難になる
でしょう。
 
ハイテックの様々な販売管理資料で自社の分析
ができれば「今月の売上の分析を聞かせて？」と
いった質問にも「この技工物の受注数の多さで目
標額を１５％上回りました」「あの技工物の少なさで
目標額よりも１０％少ないです。」といった正確な分
析が即座に可能です。
 
何が要因で増益なのか？そして何が悪くて大幅に
減益なのかといった原因が即座に理解できます。
 
 

第1回　ハイテックは素晴らしい！ 
 
売上が絶好調な理由と最悪の原因を知りたい
と思いませんか？


