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 社内補綴物集計　売上（全社及び営業所単位）
 
この機能は特定の技工物の売上が全社、そして
営業所の中の総売上にたいして、どれぐらいの比
重を占めているのかを知る事ができます。
 
レジン床、スルフォン床にたいしての金属床やノン
クラスプ義歯の割合や全部金属冠、CAD/CAM
冠、ジルコニアクラウンの割合を分析するには手
計算ではかなり面倒です。
しかしこの分析が即座に行えると「保険のレジン
床の数から判断すると、もう少し自費の義歯の割
合を増やせるのではないか？」と明確な判断と対
策（状況に合った販促資料の作成等）が日々即座
に行えます。
自費技工が確率論なら分母の大きい技工物から
自費率の向上を進めるのが得策です。
 
経営的には、まずは全社、そして営業所単位で分
析し有床義歯と架工義歯のバランス、保険技工と
自費技工のバランスを適切にコントロールする必
要があります。
その指標を判断するのに重要で有効的な機能の
ひとつです。
 
 

第４回 ハイテックの具体的な機能とは？
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