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「ドラえもん」じゃあるまいし・・・
と思われるかもしれませんがこれは事実です。
 
ハイテックのシミュレーションは「今日の時点で、
このまま行けばどれくらいになる」といった分析が
すぐに可能です。
今日までの売上額から月末までの売上をシミュレ
ートします。
シミュレート額が順調ならば、このまま売上を維持
できるよう現在の社内方針の後押しをすれば良
いですし、仮に「えっ！」といったシミュレート額なら
即座に方針の見直しや大幅な転換を経営者は判
断し社内に指示します。
 
この判断と決断で今月の売上が良くも悪くも大き
く変化します。「どうすべきか？」の決断が最終結
果の出る前にある程度分かるのがハイテックの利
点です。
経営においては第三者の無責任なアドバイスより
も正確な数字の分析の方が役に立つ場合の方が
多いですよね。
何事も衝突してから舵を切っても遅すぎます。
 
 

第2回　分析は未来を変えられる
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